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一是非法集资手法多样、迷惑性强。
有的不法分子利用老年人不了解“区块链”、股权
投资、私募等“高大上”概念或“一带一路”、乡村
振兴等国家战略实施情况，打着“投资赠送养老
服务”的旗号实施非法集资；有的以贴近老年人
日常生活的旅游、养生、家政等服务为噱头，私设
资金池非法集资；有的甚至针对不同老年人精准

“画像”，分类设计非法集资模式，引诱老年人入
局。

如，金某利用其实际控制的某贸易有限公司
及关联公司，借“养老旅游”之名，吸引老年人参
加公司组织的旅游、聚餐活动，通过精心筛选目
标群体、建立客户池、分层设计消费政策等方式，
陆续推销养殖类、旅游类、医养类、股权类、合伙
人项目类等300余种理财产品。经初步查明，金
某共向全国20余万名集资参与人非法吸收资金
100亿余元。

二是“以房养老”非法集资犯罪风险

更高。有的不法分子瞄准老年人的养老需求，
将高风险理财项目等包装成安全可靠且能获取
高息的投资项目，诱骗老年人办理个人房产抵押
并将抵押款用于项目投资；“爆雷”后，抵押房产
被处置变现，导致老年人不仅拿不到高息，反而
陷入无家可归、背负巨债的境地。在这一过程
中，一些贷款中介、助贷机构帮助不法分子寻找
老年投资者，联络小额贷款公司、信托公司等出
资机构，并居中撮合双方签订房产抵押借款合
同，甚至帮助老年人虚构、伪造与自身资信状况
不符的贷款材料，陪同出资机构实地查看抵押房
产、办理抵押登记手续、代偿抵押利息等，沦为不
法分子非法集资的帮凶。

如检察机关起诉的一起“以房养老”非法吸
收公众存款系列案，涉案 63 套房产共办理抵押
贷款3亿余元，其中有11套涉及助贷中介机构。

三是追赃挽损难度较大。该类案件中，
不法分子往往将吸收的资金用于个人挥霍，或者
填补投资亏空，案发时资金链断裂，赃款赃物无
从追缴。有的不法分子通过操纵多个账户层层
划转资金，将吸收资金汇聚到第三方支付平台形
成“黑箱”，并在资金走向上作技术处理以逃避侦
查，导致追赃挽损困难。尤需注意的是，部分受
害老年人在钱财损失、合法权益受到侵害时，未
及时报警通过法律途径寻求救济，或未妥善保存
收据、合同等关键证据，增加了司法机关追查涉
案资金难度。

如，张某某等人违反国家金融管理规定，先
后依托某养老咨询服务有限公司等，虚构居家养
老服务站等项目，承诺投资到期返还本金并支付
5%~20%不等的年利息，或者赠送一定价值的疗
养服务，先后以会员费、保证金、购房押金、众筹、
借款、家人卡等形式，骗取集资参与人钱款4400
余万元，其中大部分集资款主要用于偿还银行贷
款以及借新还旧等。张某某等人还意图销毁会
计凭证、账簿，并诱使集资参与人将债权转为某
无实际经营能力公司的股权，进而逃避返还资
金。

检察机关提示：广大老年朋友要注意增强反
诈意识，对“高额返利”“千载难逢”等说辞保持高
度警觉，不信“大饼”、不贪“小利”，多了解社会热
点、金融知识、国家政策等，选择正规机构、渠道
开展投资理财活动，自觉远离非法集资，切实捂
紧自己的“钱袋子”。 来源：央视新闻
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近年来，养老领域非法集资犯
罪在一些地方多有发生。检察机关
协同最高法院、公安部等部门开展
打击整治养老诈骗专项行动，2023
年起诉该类犯罪 1932 人，2024 年 1
月至6月起诉343人。办案发现，此
类犯罪主要呈现以下特征。

在假发生产企业的车间内，记者看到，员工正将化纤丝进
行裁剪和加工，制作成假发发条。目前，外销产品占公司总销
量超过80%，眼前这批刚生产出的假发发条就将出口至非洲。

河南许昌某假发企业生产经理 蔡记星：化纤发条是制作
帽子之前的一个工序。我们的假发是化纤发条生产完之后，通
过高针工序把它组装到帽子上，最终制成假发。

记者了解到，假发售价跨度较大，采用化纤丝作为原料的
假发价格在数百元不等，而采用真头发做原材料的假发售价往
往超过2000元，部分长发假发套甚至售价过万元。今年以来，
无论是售价较低的化纤假发，还是售价高昂的真发假发，销售
量都有着一定的增长。

河南许昌某假发企业董事长 郑文青：今年各项销售指标
都有上升，境外部分的线上和To C（零售）部分，增长在20%到
30%。

业内人士告诉记者，假发行业并非“蓝海市场”，一直以来
产品同质化较为严重，行业竞争激烈。相比于植发等手段，假
发花费低，保养简单。作为一种改善形象的工具，越来越受到
广泛的关注。假发需求量近几年持续提升，给诸多企业带来了
新的机会。

个性化需求增长 年轻人成假发消费新主力
佩戴假发除了减少染发对头发与头皮的伤害以外，还可以

节省年轻人去理发店做发型的时间，这也是目前假发越来越在
年轻人群体中流行起来的重要原因。

目前，假发已不是老年人或有脱发困扰人群的专用品，越
来越多的年轻人出于美观或者cosplay等爱好的需求也开始购
买假发。挂耳染、假马尾等假发配件的流行让假发在年轻人中
越发流行起来。同时，相对于老年人喜欢使用真人头发做原材
料的假发，年轻人则更青睐价格在几百元、使用化纤丝作为原
料的假发。

据了解，和其他行业强者恒强的竞争局面不同，假发市场
由于年轻人对个性化产品的需求增长，因此传统大批量的订单
越来越少，碎片化订单持续增长，中小企业往往能获得较多机
会。许多中小企业都开设了针对国内国外客户的直播间，专门
服务个性化需求。

河南许昌某假发企业董事长 郑文青：第一个特点是渠道
选择更多，现在线上的渠道，我们境内境外的核心渠道都是在
四五个以上；第二个特点是受众的年龄层更加年轻；第三个特
点是受众除了女士之外，男士的比重也在加大。

业内人士认为，随着国内外市场需求逐步提升，长期来看
假发市场仍将保持着增长态势。

近年来，在电商和社交媒体的助推下，各式各样的假发制
品在国内外市场上销量飙升，形成了庞大的消费市场。假发为
何有这么庞大的需求，行业发展又呈现出怎样的态势呢？

河南许昌某假发企业工厂负责人 闻雨生：一般来说假发
的旺季是每年的9月，接下来就是“双十一”、圣诞节，一直到次
年的3月，再加上现在有很多跨境出海的销售渠道更加给力，
还是对接下来下半年的销售是看好的。

来源：央视财经
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近年来，在电商和社交媒体的助推下，
各式各样的假发制品在国内外市场上销量
飙升，形成了庞大的消费市场。假发为何
有这么庞大的需求，行业发展又呈现出怎
样的态势呢？


