
2024 年 11 月 6 日

社会
关注7责编：王肃 版式：刘静 校对：周永

金价持续上涨，让不少人动起了投资黄金的念头，随之而来的是，多地
近日出现了多种多样的涉黄金新型诈骗。诈骗分子是如何挖的金陷阱？

黑龙江安达：邮寄黄金 只为完成刷单诈骗“任务”

前不久，家住黑龙江安达市的王女士收到了一份快递，里面是一张月
饼券，上面写着“0元领三重中秋好礼”，王女士按照要求刮开领取编码，扫
描二维码联系客服领取。

被害人 王女士：第一个是洗衣液，他说给我送到家去，他也没有问我
家的地址，我以为就是骗人的，等我回家以后，我看确实是在家门口了。

王女士按照客服人员的要求，将收到的洗衣液拍照发给客服人员，随
即收到了返还的几块钱。随后，王女士按对方要求，陆续完成了好几次不
同任务，都获得了小额返利。到这里，这场骗局还是传统的刷单诈骗，当得
知王女士的银行卡达到了转账的限制额度被银行限制交易时，诈骗分子的
新手段登场了。

被害人 王女士：就说你去买黄金任务，你就选择按照这个金额，你就
买这个数额就行，不用看什么款式什么的。

诈骗分子让王女士购买指定金额的黄金，邮寄到指定地点，验收合格
后，会连同之前的本金一同返还，还有数万元的利润。而王女士在金店购
买黄金时不看款式的反常举动引起了金店工作人员的警觉并报警，经过民
警沟通、劝导，王女士幡然醒悟。

湖北武汉：中招“公检法诈骗”网银给别人买黄金

类似情况也发生在湖北武汉。一对80多岁的夫妇中了诈骗分子冒充
公检法的诈骗套路。取得老人信任后，诈骗分子让老人下载了一款可以远
程操控手机的软件，用老人的手机银行分四次购买了1600克的黄金。警
方介入时，第一笔购买的400克黄金已经通过邮寄的方式到了广西，处于
派送未成功的状态。

武汉市公安局黄陂区分局反诈中心民警 陈鹏：我们和市局反诈中心，
还有银行、第三方的黄金公司进行了会商、紧急的讨论，就是赶紧把老夫妻
两笔邮寄出的黄金的地址，改为我们派出所的地址。

目前，武汉警方已对该诈骗案件立案调查，并针对性开展对同类案件
的预防和拦截。

上海：相信“投资专家”送出黄金充“账户”

在上海，被害人李先生在网上看到了投资赚钱的广告，对方冒充投资
专家，诱导其至到黄金店购买黄金送到指定地址，声称收到黄金后会充值
到投资账户中，并手把手教学如何操作赚钱。9月28日晚上7点多，上海市
松江公安分局反诈专班识别到被害人李先生这起案件的预警线索，紧急派
民警寻找李先生进行阻拦。

李先生告知民警，自己买的金项链正通过网约车送到诈骗分子指定的
地点。民警立即联系了网约车驾驶员，得知其已到达指定地点，等待接货
人员后，立即表明身份并开展法律告知，同步联系网约车公司，要求驾驶员
将黄金交给公安机关。

“线上诈骗 线下投送”警惕诈骗新手法

记者从国家反诈中心获悉，近期，邮寄黄金类骗局多发高发，成为当前
电信网络诈骗犯罪团伙获取资金的主要手段和形式。

国家反诈中心民警 刘明竹：诈骗分子就是在旧有诈骗手法的基础上，
把线上转账这个环节转变为诱骗受害人将大额现金或黄金等通过快递或
网约车运送到指定地点来骗取钱财。此类手法相较于线上转账而言更加
具有隐蔽性和迷惑性。

国家反诈中心提醒广大群众，不要轻信网上刷单返利、网络投资赚钱
等说辞，如遇到要求使用快递、网约车进行现金、黄金等寄送的，要立即拒
绝并向警方举报。

国家反诈中心民警 刘明竹：提醒广大快递员和网约车司机，在接单过
程中要严格落实开箱验货等工作规程，如果遇到投送大额现金、运送不明
包裹、频繁更换交易地点等可疑情况的要立即举报，切勿成为诈骗分子的

“帮凶”。 来源：央视网

邮寄黄金类骗局多发高发
小心掉入“黄金坑”

随着气温下降，一种宣称“塑形、时尚、保暖”的鲨鱼裤在年轻人当中火了
起来。有人穿着它跑步、练瑜伽，有人穿着它去买菜，还有人把它当秋裤穿。
但鲨鱼裤在塑形同时，会把皮肤紧紧包裹，使皮肤无法正常新陈代谢，同时也
会限制身体器官活动。长期穿鲨鱼裤，容易造成皮肤不透气，增加真菌、细菌
感染风险等。

记者在购物平台搜索关键词“鲨鱼裤”，多个品牌的产品销量可观。宣传
语中，商家一般宣称鲨鱼裤有非常好的弹力，可以帮助穿着者收腹、提臀，因
为其有保暖的作用，还可以根据温度选择不同的厚度。

现在很多女性可能会练瑜伽或者户外运动，穿鲨鱼裤的比较多。材料比
较好的情况下，是紧身不勒身，有的材质如果不到位，会有勒的感觉。

有叫好声，也有怀疑的声音。社交平台上，也有人穿了一阵“鲨鱼裤”后，
表示肚子被勒得难受，还有人说，“试穿了一会儿脱下来肚子疼了一个下
午”。对此，南京市第一医院皮肤科主任陈文琦表示，“勒肚子”“肚子疼”的感
觉，是由于“鲨鱼裤”塑型的同时，身体器官的一些活动受到限制。

南京市第一医院皮肤科主任 陈文琦：勒到肚子，我们腹部的一些器官可
能受到挤压，甚至胸腔的活动也会受损。还有下肢应该也是受到了束缚以
后，对我们的血液循环有很大的影响，也会导致一些跟血液循环相关的皮肤
病产生。

除了来自“肚子”的不适感，对“鲨鱼裤”的另一部分不适感来自腿。比起
传统的紧身裤，“鲨鱼裤”更强调收腹、提臀、瘦腿的功能，所以它往往会比一
般的紧身裤更硬、更紧。河南郑州的刘女士前几年没少买这种紧身鲨鱼裤，
好看是好看，但穿起来着实不舒服。

郑州大学第二附属医院皮肤科副主任医师刘冬冬说，临床上，确实有因
穿鲨鱼裤而出现的皮肤科疾病。从医学角度，刘冬冬并不建议大家长期穿着

“鲨鱼裤”。多位医生表示，如果穿着后有明显勒紧感，或皮肤耐受度不好，应
避免穿着“鲨鱼裤”这类的紧身衣裤。

郑州大学第二附属医院皮肤科副主任医师 刘冬冬：如果真的选择穿着
鲨鱼裤，我有几点建议：

选择合适的尺码，不要为了追求美腿的效果，选择比较紧绷的或者是过
于小的衣服。

注意控制穿着的时间，适当给双腿一个喘息的机会，避免长时间地压迫。
每天穿着以后要及时定期清洁，保持它的干净卫生，避免细菌滋生。

来源：央视财经

“鲨鱼裤”成年轻人的新秋裤？
医生提醒：小心健康风险

近期，各地特色文旅项目频频“出圈”：西安大唐芙蓉园，一场“曲江花月
宴”带宾客感受盛唐风采；山东临沂，“跟着团长打县城”互动项目迸发红色激
情；无锡鼋头渚景区，“水上音乐烟火大会”点亮太湖夜景……一批新玩法、新
场景、新业态持续涌现，引发热议。

文旅产品如何掌握“流量密码”？从这些热门项目中可以发现，大众对文
旅产品的期待已不满足于单纯的“有”，更要“优”。文旅产品在持续“上新”的
同时，还要做到服务“上心”，满足大众对“诗与远方”的向往。

曾有网友吐槽：许多地方的“古镇”其实是外观相似的仿古建筑，所谓的
“小吃街”，卖得也是随处可见的奶茶、淀粉肠、大鱿鱼。由此可见，千篇一律
的景点已愈发不能打动游客的心。结合地区特色深挖文化资源，持续“上新”
一批知名度高、辨识性强、群众喜闻乐见的文旅产品，才能引来客、留住客。

扩大产品供给的同时，提升服务水平也是关键。如今，景区的核心竞争
力已从“观景观光”逐渐转向“深度体验”。如何避免游客“来过，拍过”，又“走
了，忘了”的尴尬？景区还需要在深度体验上下功夫。

去年7月，文旅部公布了20个沉浸式文旅新业态示范案例，《重庆·1949》
《长安十二时辰》等一批沉浸式演艺、夜游、街区入选；近期，临沂市沂南县“跟
着团长打县城”特色互动项目走红，人们得以在“攻打县城”的剧情模拟中，体
验硝烟弥漫的战地岁月……在各类科技手段的助力下，景区可以更好地打造
沉浸式项目，用深度体验抓住游客的心。

景区诚意几何，游客最有发言权。最近，游戏《黑神话：悟空》爆火，其取
景地之一、山西临汾隰县小西天景区吸引了大量游客。面对景区接待能力有
限、排队时间长等质疑，当地工作人员积极回应，通过现场唱歌、扮演“唐僧”、
赠送特色农产品等形式，疏解了游客情绪，“逆转”了口碑。

服务“上心”，游客才能“舒心”。无论是因烧烤爆火的淄博、热情待客的
“尔滨”，还是虚心改变的小西天景区，这些网友口中“接住了泼天富贵”的地
方，都秉持着以人为本的初心。景区应根据用户反馈，不断优化服务，完善基
础设施建设，让游客在欣赏美景之余，更感受到一份暖暖的人文关怀。

文旅行业，一头连着百姓需求，一头连着消费活力。据测算，今年“十一”
黄金周期间，全国国内出游7.65亿人次，国内游客出游总花费7008.17亿元，
按可比口径同比增长6.3%。未来，要想进一步释放文旅市场活力，文旅产品
还需“上新”又“上心”，让每一位游客乘兴而来，满意而归。

来源：人民日报海外版

文旅产品“上新”
服务更要“上心”


