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去健身房购买私教健身课程，还可以成为门店“微股东”，除
享有健身课程外，还能获得门店返利等多项增值权益。然而花费
高价成为“微股东”后，门店却突然通知关店解散，只能去10公里
外的其他门店上课或线上上课。面对这种情况，消费者应如何维
权？近日，北京市第三中级人民法院对这样一起服务合同纠纷案
作出终审判决。

法院查明，2021 年 9 月至 11 月，刘女士与某健身公司签订
《“A”会员增值服务协议》，陆续购买“微股东-燃脂课”96节并支
付1.1万余元，购买“事业合伙人-超级课”456节并支付10万元。
协议中载明：刘女士已取得会员资格并在会员有效期内向健身公
司支付相应费用购买增值服务；指定门店的“微股东”权益按份销
售，每份1万元，可获得价值1万元的智能健身课程、72节超级课
或96节燃脂课；可获得门店三年内的利润回馈，每一份“微股东”
权益享有0.5%的利润回馈。关于门店“事业合伙人”权益，协议
中载明：“事业合伙人”按份销售，可获得456节超级课；可获得门
店三年内的利润回馈，每一份“事业合伙人”权益享有2.5%的利
润回馈；参加门店定期组织的联谊会；享有“事业合伙人”荣誉身
份及授权。

协议还约定，“微股东”“事业合伙人”并非公司法中真正意义
上的股东或合伙企业法中真正意义上的合伙人，不享有股权或份
额，不进行出资，也不承担亏损，仅作为会员长期陪伴“A”品牌成
长，支持健身公司运营管理；当月亏损时不分配利润，指定门店利
润需要弥补起始日后的亏损，方可继续进行分配。

协议签订后，刘女士仅上了一节健身课，也未收到门店的利
润回馈。几个月后，门店突然通知关店解散。刘女士要求退款，
但健身房不同意，并称会在6个月后重新开店。但刘女士认为这
只是门店的说辞，且该健身品牌很多分店都已经注销跑路，维权
过程中门店也没有重开的迹象。

刘女士将健身公司诉至法院，要求退还剩余课程费用。健身
房认为，刘女士支付的是“入股款”，属于投资行为，并非购买健身
课程的价款，不享有退费的权利，合同中约定的课程系入股后赠
送，因此刘女士不能要求退还课程费用。

一审法院认为，《“A”会员增值服务协议》中载明“微股东”
“事业合伙人”并非公司法中真正意义上的股东或合伙企业法中
真正意义上的合伙人，不享有股权份额，不进行出资，也不承担亏
损，故案涉服务协议的本质依然是购买健身课程的服务合同，而
非入股行为或成为合伙人。

本案中，原健身房已经关店解散，去远在10公里外的同公司
其他门店上课或线上上课属于变更履行地址和方式，使得刘女士
就近线下上课的原合同目的无法实现。因此，刘女士有权解除合
同并要求退还剩余课程费用。据此，一审法院判决健身公司退还
刘女士剩余课程费用11万余元并支付利息损失。

健身公司不服一审判决，提出上诉。北京市第三中级人民法
院经审理后驳回上诉，维持原判。

“当前，不少健身机构在给消费者推销健身课程或其他服务
时，声称有新的服务方式，包括成为‘微股东’‘合伙人’等，可以入
股、分享利润、赠送服务等，此时消费者应特别提高警惕，很可能
是一种诱使消费者高价买课的陷阱。”李淼提醒，消费者应仔细审
查合同条款是否与经营者陈述相符，可能存在经营者承诺已“入
股”，但在合同条款中写明“并非真正意义上的股东”的情况。

此外，经营者所谓的“分红”或享受利润往往会被附加苛刻的
条件，并且商家收益信息通常不公开或未经第三方审核，使得双
方约定的权益无法公正兑现。李淼表示，这类服务往往金额较
高，消费者一次性交纳高额费用后，经营者将门店关闭，使得消费
者既无法享受应有的健身等服务，亦无法享受合同约定的增值服
务。因此，消费者应该增强防范意识，谨防消费陷阱，经营者亦应
诚信合法经营，提供优质服务。

来源：法治日报
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随着寒假到来，大学校园再次成为家长和孩子们研学
旅行的热门目的地。不少高校校内资源将对外“开放”，不
仅提供了参观校园的机会，也规划了多样化的精品路线。
这个时候也是各大知名高校“晒家底”的时候，各种博物
馆、礼堂、体育馆都拿出来了。

各高校术业有专攻，学校里的设施都有自己的专业特
色，来这儿也不仅仅是拍照打卡，各地高校都是如何让游
客“校内游”有所收获的？

每逢寒暑假，清华、北大等知名高校就热度爆棚，不少
家长都希望带孩子到名校走走看看。

面对不断升温的高校研学游，今年寒假期间，以清华
大学来说，校园对外开放参观从1月16日开始，2月12日
结束。开放日入校时间为8:00至11:00，13:00至16:00。个
人参观可以通过“清华大学”公众号“参观清华”菜单进行
实名预约。寒假期间，学校也规划了四条精品游览路线和
六条红色讲解路线，为入校参观者讲解清华故事。

同时，这个寒假，部分高校的冰场也陆续面向公众开
放，吸引了不少市民体验冰上运动的乐趣。在首都体育学
院气膜滑冰馆，场馆管理中心主任关星告诉记者，学校的
气膜滑冰馆采用了国内最先进的直冷式装配制冷技术，建
有两个1800平方米的标准级滑冰场，可以进行短道速滑、
花样滑冰、冰球三个冰上项目。寒假期间场馆对社会开
放，目前，已经吸引了学校周边不少青少年来这里进行训
练。

东北的冬日，同样令人期待。不少家长选择在这个寒
假，带孩子前往哈尔滨，不仅是为了体验冰雪大世界，还会
特地安排时间，带着孩子走进当地的高等学府。哈尔滨工
业大学航天馆工作人员张滨楠介绍，寒假期间学校博物
馆、航天馆取消了周一闭馆，除了除夕、初一、初二3天闭
馆，其他时间全面开放。

而在哈尔滨工程大学，寒假期间，校园对外开放，游客
无需预约，只需提供有效身份证件就可以进校游览参观哈
军工纪念馆、海洋文化馆、船舶博物馆，同时，第十七届国
际大学生雪雕节的64件雪雕作品目前也在校园内展示。

该校哈军工纪念馆宣教部主任满胜勇说：“学校在热
门打卡点和人流密集区域，增设了值班人员。为给研学团
队提供更好的参观体验，学校专门组织大学生志愿宣讲团
的志愿者，精心设计了适合中小学生研学的个性化的宣讲
内容，并设计了红色哈军工文化和蓝色船海文化两条研学
线路。”

如果想在寒假期间带孩子感受艺术氛围，那上海音乐
学院也是个不错的选择，这个寒假，上海音乐学院向社会
开放了校园里的音乐城堡、美育楼、城市音乐会客厅，美育
楼中的东方乐器博物馆今年也是全面更新，参观者从中可
以感受中华音乐之美。

当然，校园毕竟不是旅游景点，公众参观学校不应仅
仅为了拍照打卡，中国人民大学公共管理学院教授马亮认
为，开放校园，是让大众直接感受大学开放包容的治学精
神和文化魅力的最好机会。

对大学而言的话，也要做好校园开放的工作。因为这
些来游学的孩子和家长，他们其实是送上门的这样一种宣
传契机，让相关的一些访客可以更全面深入地了解大学。
一些大学其实也会组织一些义务解说员，往往都是大学的
学生，他们来义务去进行大学的讲解，去介绍这所大学的
历史，去探讨这所大学一些值得关注的重要的科研发现重
要的人物等等。

对于家长而言，可以带着孩子到大学的博物馆、文史
馆等去进行参观和学习。既看到当前的这种大学，也去了
解过去的大学怎么一步一步走到现在的，这些都是可以比
较好地让大家去深入地了解认识大学，感受大学可以给他
带来的这样一种人文气息，文化气息。

来源：新华网
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