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未成年人救助保护机构责任细化

民政部公布新制定的《未成年人救助保护
机构管理暂行办法》，4月1日起施行。

《办法》明确，未成年人救助保护机构应当
收留、抚养由民政部门依法临时监护的未成年
人，规定未成年人救助保护机构应当为收留、
抚养的未成年人提供健康检查、寻亲服务、生
活照料、基本医疗、教育服务、安全保护、心理
健康服务等。

轻微失信信息原则上不再公示

国家发展改革委印发《信用修复管理办
法》，4月1日起施行。

针对部分轻微失信信息公示导致“过罚不
当”等问题，《办法》将失信信息分为“轻微、一
般、严重”三个类型。“以简易程序对信用主体
作出的行政处罚信息”“以普通程序对信用主
体作出的警告、通报批评行政处罚信息”等轻
微失信信息，原则上不再公示。

射频美容仪产品要“持证上岗”

国家药监局规定4月1日起，射频治疗仪、
射频皮肤治疗仪类产品，未依法取得医疗器械
注册证的，不得生产、进口和销售。这意味着，
过去能以小家电身份进入市场的“个人护理用
品”，必须经过严苛的临床验证和注册审批才
能合法流通。经历了两年政策缓冲期，射频美
容仪即将正式进入“械”字号时代。

跨境电商退货不再“绕路”

海关总署公告4月1日起，在全国海关推
广跨境电商零售出口商品跨关区退货模式。

这意味着，我国跨境电商零售出口商品迎
来了“全国任一口岸皆可回家”的灵活时代，不
仅动辄二三十天的退货周期有望砍半，更预示
着每年数万亿元的跨境电商贸易，正卸下最后
的物流包袱，驶入一条规则统一、流转高效的

“高速公路”。

优化消费维权 规制恶意索赔

市场监管总局修订发布《市场监督管理投
诉举报处理办法》，4月15日起施行。

《办法》是对原《市场监督管理投诉举报处
理暂行办法》的修订，新增6个条款，修改22个
条款，对适用范围和一些条款表述也进行完
善。主要包括四方面修订重点：强化权益保
护，推动纠纷化解；优化投诉管辖，压实平台责
任；优化举报程序，提高处理效能；规制恶意索
赔，防止制度滥用。
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4月起，这些新规将影响你我生活

未成年人保护、信用修复、消费维权……
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4月起，一批新规正式施行，将解决多

领域热点问题，直接影响我们的生活。

今年以来，银行理财产品频频出现募
集失败的情况。

近期，华夏理财、广银理财、招银理
财、浦银理财等多家理财公司发布产品发
行失败公告，核心原因为“募集总金额未
达到产品说明书约定的发行规模下限”。
根据相关研究机构数据，截至目前，今年
以来募集失败的理财产品数量已超百款。

值得关注的是，记者粗略梳理发现，
募集失败的理财产品呈现出一些共性特
征，几乎全部为封闭式固定收益类产品。

例如，3月19日，华夏理财发布公告，
宣布“华夏理财合享固定收益类理财产品
37号”因募集总金额未达到产品说明书约
定的发行规模下限，产品不成立。今年以
来，华夏理财已有15则新发理财产品不成
立的公告。

浦银理财3月发行的企安悦公司专属
理财产品2603期，也因认购金额未达标未
能成立；渤银理财2月公告，旗下一款一年
期封闭式固定收益类产品因募集规模不
足宣告不成立；广银理财1月公告称，其幸
福添利封闭式固定收益类公募理财产品
3059号因未达成立规模下限，产品将不成
立。

曾经深受稳健型投资者青睐的固收
理财，为何突然遇冷？

记者采访发现，在“未达发行规模下
限”这一直接原因的背后，募集失败频发
有着更深层次的原因。一是近期固收理
财产品收益率不甚理想；二是投资者对流
动性的偏好上升；三是固收理财产品同质
化问题突出，缺乏差异化竞争力。

“固收类产品的收益吸引力边际下
滑，在市场利率中枢下移的背景下，产品
预期收益难以达到投资者的心理预期，认
购意愿自然低迷。同时，理财产品高度同
质化，难以形成有效需求。”苏商银行特约
研究员高政扬在接受《金融时报》记者采
访时表示。

据了解，固收类理财产品风险等级集
中在中低风险区间，底层资产多为债券和
同业存单。

“面对‘清一色’的固收产品，投资者
没有差异化选择的空间。近期，新发封闭

式固收类产品的业绩比较基准普遍下调，
收益与流动性的双重劣势导致投资者用
脚投票。”中国邮政储蓄银行研究员娄飞
鹏表示。

值得一提的是，眼下，投资者风险偏
好出现明显的分化趋势。一部分投资者
转向存款等低风险资产，另一部分投资者
则希望通过“固收+”等含权资产的配置获
取更高收益。今年以来，“固收+”策略的
理财产品规模同比增长超七成，在一定程
度上反映了投资者的偏好变化。

可以看到，投资者在经历净值波动
后，对收益与流动性的平衡有了更理性的
判断。银行理财市场也正在告别“发什么
产品都有人买”的粗放发展阶段，全面进
入“买方时代”，供需结构重构与行业转型
升级成为必然趋势。

那么，理财公司该如何应对？理财产
品募集失败的现象是否会频繁出现？

高政扬表示，综合来看，短期内理财
产品募集失败的现象仍可能阶段性出现，
但中长期而言，具备优质投研能力、资产
配置能力，且能做好投资者服务的理财机
构有望在行业竞争中占据优势。

业内专家普遍认为，转型是理财公司
的唯一出路，核心在于从“规模导向”转向

“需求导向”，从“渠道驱动”转向“客户需
求驱动”。

高政扬建议，在利率中枢维持低位
背景下，单一固收策略收益空间受限，理
财公司应通过多资产配置、久期管理等
方式提升收益弹性；优化产品结构，围绕
投资者的不同风险偏好，打造分层化、差
异化的产品体系，增强产品对各类客户
的适配性。此外，强化投研能力建设，持
续提升大类资产配置效率与风险识别研
判能力，稳定产品业绩表现，夯实核心竞
争力。

对于投资者而言，一方面，需要重点
关注产品的底层资产与投资策略，优先选
择投研能力强、信息披露透明的理财机
构。另一方面，应坚持长期投资视角，避
免因短期市场波动做出情绪化决策，从而
实现资产的稳健增值。
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年内多款银行理财产品发行失败


