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“关于买房，是买两套小房子和长辈分开
住，还是买一套大房子一步到位、和长辈们一
起住，有过来人说说吗？”在潮新闻“口水楼市”
圈子，这个话题引发热议。有人赞成分开住，
保持一碗汤的距离；也有人说一起住挺好，热
闹。

选择一套大房子，两代人甚至三代人同
堂，最大的好处就是家庭氛围浓厚，互相照顾
很方便。

网友“小满胜万全”就直言：“和长辈一起
住简直不要太爽，不需要自己做饭、打扫卫生
啥的，只管安心去上班。住在一起之后就再也
没想过要分开住了。”她告诉记者：“其实不是
一开始就和公婆一起住的，是在有了孩子之
后，为了方便带娃，才换了一套大房子和长辈
们一起住。日子井井有条，现在已经两个娃
了，我还有精力在下班之余去开发自己的兴趣
爱好。”

住在市中心大平层的老周也是三代同堂，
他表示：“当然是谁出钱谁说了算。我们家就
是长辈出钱买了大平层，因为长辈想一起住，
那我们当然要尊重长辈的想法，毕竟靠我自己
买不起这么大房子。”

和长辈同住，一套大户型，尤其是塞得下
三代人的大房子，往往是改善类住宅，无论房
价投入还是未来生活成本，都是一笔不小的开

销。比如200㎡左右的大房子，冬天光地暖的
电费就要3000元/月。

留言中，更多年轻人支持买两套小户型分
开住，保证各自的独立空间。如果非常看重个
人空间和夫妻二人世界，或者觉得两代人生活
习惯差异大的，那么两套小房子显然是更稳妥
的选择，能有效避免矛盾。

关于和父母同住的调侃在互联网上不胜
枚举，比如“你和父母住一起，看似省了房租，
实际上你付出的是精神代价”。还有上过热搜
的“春节回家七天定律”，前三天是蜜月期，长
辈热情迎接，嘘寒问暖，家庭氛围温馨和谐；但
接下去的三天，生活差异和价值观差异就开始
凸显，双方因作息、生活习惯不同产生的摩擦
逐渐升级，家庭氛围变得微妙；直到第七天，因
临近返程，矛盾逐渐化解，又开始充满不舍。
这些调侃会引发大量网友的共情。

家住杭州萧山区的小苏告诉记者：“距离
产生美是对的。现在长辈住上城区，我住萧山
区，不远不近特别好。去年为了尽孝带妈妈出
门短途旅游，原计划多玩几天，结果当晚酒店
住一个房间因为空调温度意见不合，吵了一晚
上大家都睡不好，第二天也没心情旅游了，直
接各回各家。当时就感慨，生活习惯不同，能
各自分开住，真是太好了。”
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要不要跟长辈同一屋檐下，“口水楼市”网友争论不休

好不容易选到心仪的车，却被告知提车前
需购买指定车险，否则无法提车，还要支付违约
金。近日，上海市金山区人民法院审结了一起
买卖合同纠纷案，最终经法院调解，双方协商一
致解除合同，某汽车销售公司退还购车款项。

2025 年 2 月，陈女士在上海某汽车销售公
司订购了一辆新车，支付 20000 元定金并签订
了《代销合同》，合同备注部分提到车险内容，但
并未写明必须购买指定车险。等到提车时，某
汽车销售公司却要求陈女士购买其指定的车险
产品。陈女士认为该车险种类并不符合自身实
际需求，且价格也过高，故提出另行购买车险。
然而某汽车销售公司当场表示，首年必须购买
指定的车险，否则无法提车，且需按照合同约定
支付违约金。双方协商无果，陈女士将某汽车
销售公司诉至法院。

陈女士认为，某汽车销售公司捆绑销售车
险的行为，系在提供商品时附加了不合理条件，
违背了消费者自愿消费的原则，属于强制交
易。现合同无法履行是因某汽车销售公司的过
错导致，其应双倍返还定金。

某汽车销售公司辩称，汽车销售时要求购
车者首年购买指定保险属于行业习惯，且合同
中也备注了车险内容，陈女士的行为属于违约，
故应由其承担违约责任。

法院审理后认为，根据消费者权益保护法
第九条规定，消费者享有自主选择商品或者服
务的权利。某汽车销售公司售车捆绑销售首年
车险的行为，已明确侵害消费者的自主选择权，
不具备法律正当性，以此作为提车的前提条件，
属于强制交易行为，构成违法。同时，某汽车销
售公司作为收受定金的一方，未经充分协商，强
制捆绑销售车险，后又以陈女士不购买指定车
险为由，明确拒绝交付车辆，导致案涉合同目的
无法实现，该行为已构成根本违约，需要承担相
应的违约责任。

诉讼中，陈女士和某汽车销售公司均有意
愿调解。经法院主持，双方协商一致解除合同，
某汽车销售公司退还陈女士相关购车款项。

法官说法：
近年来，汽车消费市场成为推动经济发展

的重要力量，汽车消费也走进了千家万户，成为
民生领域的重要一环。但不容忽视的是，尽管
监管力度不断加大，部分汽车4S店或经销商在
新车销售时，仍存在强制捆绑销售汽车保险等
侵害消费者权益的行为。

消费者权益保护法第九条、第十条规定，
消费者享有自主选择商品和服务的权利及公
平交易权，有权拒绝经营者的强制交易行
为。《汽车销售管理办法》第十四条更明令禁
止经销商销售汽车时强制消费者购买保险。
消费者购买新车时，无论全款还是贷款，均有
权自主选择保险公司、投保险种及投保渠道，
任何商家不得以“行业习惯”“提车条件”等名
义强制捆绑销售车险。

本案中，某汽车销售公司将购买其指定
车险作为提车的硬性条件，是典型的强制交
易行为，侵犯了陈女士作为消费者的自主选
择权。而合同无法履行的根本原因是某汽车
销售公司未经协商，以陈女士不购买指定车
险为由拒绝交付车辆，因此销售商构成违
约。而所谓“行业习惯”，不能对抗法律强制
性规定，本案中某汽车销售公司以此为由进
行抗辩，人民法院未予采信，正是因为其违反
了法律的强制性规定。
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卖新车捆绑指定车险

“行业习惯”是否合法

“大瑶遥”：挺享受跟父母在一起住的，公婆不行。
“秃头老大爷”：住一起的好处就是不用担心一日三餐。
“年婆婆”：如果有边界感的老人，就算一起住也不会有什么问题，比如夫妻晚上或者周末想

出去玩一下，也不用把孩子送来送去，或者担心孩子独自在家不安全，老人在家帮忙看一眼就行
了。

“潮客_wpbxaw”：相近的小区，两套房子，各自有各自的空间，又可以经常蹭饭，这才是神仙
生活。

“奥莉奥奥奥奥”：肯定分开住呀。如果一套大一套小的，我宁可住小的也要分开住。
“潮客_s4416i”：能买得起肯定两套好，两代人总有些生活习惯不一样。
“潮客_wpbsyp”：分开住吧，双方肯定都不想跟对方父母住一起，最优解就是各管各。
“小雪素雅秋风”：有经济条件建议买两套，一碗汤的距离，有利于婆媳关系。

潮圈热议

买大房子跟父母一起住，

还是买两套小的分开住？


